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Введение
Что такое омниканальный маркетинг в
здравоохранении и фармацевтике
Омниканальный маркетинг — это стратегия, которая объединяет все каналы
коммуникации в единую систему взаимодействия с клиентами, обеспечивая
бесшовный пользовательский опыт. В фармацевтической и медицинской
отрасли этот подход особенно важен, так как он позволяет пациентам
получать персонализированную информацию о лечении, напоминания о
приёме лекарств и образовательный контент.

Почему омниканальность важна?
• Многоканальность: Пациенты взаимодействуют с брендами через email,

SMS, социальные сети, мобильные приложения и офлайн.
• Персонализация: Использование данных для создания контента,

адаптированного под конкретного пациента.
• Соблюдение регуляторных требований: В ЕС действует GDPR, а в США —

HIPAA, что требует особого подхода к защите данных.

Роль email-маркетинга в омниканальной
стратегии
Email-маркетинг остаётся ключевым каналом благодаря высокой
рентабельности инвестиций (ROI). Согласно данным DMA, ROI email-кампаний
достигает 42:1, что делает его незаменимым инструментом для медицинских
и фармацевтических компаний.

Преимущества интеграции email
• Автоматизация: Использование триггерных email для своевременного

взаимодействия.
• Измеримость: Возможность отслеживания KPI, таких как открываемость и

клики.
• Персонализация: Сегментация аудитории для таргетированных кампаний.

Лучшие практики email-маркетинга в
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здравоохранении
1. Сбор и анализ данных
Используйте платформы CDP для объединения данных из разных источников.
Например, Johnson & Johnson анализирует данные пациентов с хроническими
заболеваниями для персонализированных email-рассылок.

2. Автоматизация кампаний
Настройка триггерных email, интегрированных с SMS и push-уведомлениями,
позволяет увеличить вовлечённость.

3. Соблюдение регуляторных норм
Включайте disclaimers и используйте double opt-in для соответствия
требованиям GDPR и HIPAA.

4. Интеграция с социальными сетями
Email может направлять трафик на профессиональные платформы вроде
LinkedIn для взаимодействия с врачами.

Пример таблицы лучших практик
Практика Описание Пример в фарме

Персонализация Адаптация
контента под
пациента

Email о персонали
зированной
медицине от
Novartis

Автоматизация Триггеры на
основе поведения

Напоминания о
рефиллах от CVS
Health

Compliance Соответствие
нормам

GDPR-формы в
email от
европейских
клиник
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Кейс-стади: Примеры успешных
кампаний
Кейс 1: Pfizer
Pfizer интегрировала email с мобильными приложениями для продвижения
вакцин от COVID-19, увеличив вакцинации на 35%.

Кейс 2: Novartis
Novartis использовала email для обновлений о клинических данных,
интегрированных с вебинарами и LinkedIn-рекламой.

Кейс 3: Mayo Clinic
Mayo Clinic внедрила омниканальную стратегию с email, SMS и чат-ботами,
увеличив удержание пациентов на 45%.

Инструменты для email-
омниканальности
Обзор платформ
Инструмент Ключевые

функции
Цена Подходит

для

SendPulse Email, SMS,
чат-боты

$10+ Европа,
малый бизнес

HubSpot CRM и email-
маркетинг

$800+ США,
крупные
компании

Carrot Quest Омниканальн
ые чаты

$20+ Клиники ЕС

Будущие тренды
• AI и персонализация: К 2025 году AI будет активно использоваться для

martechnews.ru Страница 4 из 5

https://martechnews.ru


Email-маркетинг в омниканальных стратегиях фармацевтики

предиктивного анализа.
• Телемедицина: Email станет связующим звеном между пациентами и

врачами.

Заключение
Интеграция email-маркетинга в омниканальные стратегии — это ключ к успеху
в фармацевтическом и медицинском маркетинге. Используйте лучшие
практики, инструменты и соблюдайте нормативы для достижения
максимальной эффективности.
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