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ПО для лояльности в фармацевтике: тренды и кейсы

Введение
В условиях растущей конкуренции на фармацевтическом рынке России,
программы лояльности становятся важным инструментом для удержания
пациентов и повышения их приверженности к лечению. Современные
технологии, такие как искусственный интеллект (AI), машинное обучение (ML)
и интеграция с медицинскими информационными системами (МИС),
позволяют создавать персонализированные и эффективные программы
лояльности, соблюдая строгие регуляторные нормы, включая Федеральный
закон №152-ФЗ.

В данной статье мы рассмотрим:

• Обзор рынка программ лояльности в фармацевтике.
• Ключевые вызовы и решения для сферы здравоохранения.
• Лучшие программные продукты для управления программами

лояльности.
• Успешные кейсы внедрения.
• Будущие тенденции и прогнозы развития до 2030 года.

Обзор рынка программ лояльности
Текущая ситуация
По данным TMT Consulting, российский рынок цифровых решений для
фармацевтики продолжает расти. В 2024 году его объем превысил 50
миллиардов рублей, демонстрируя годовой рост на 15-20%. Программы
лояльности в этой сфере отличаются от стандартных потребительских
моделей, так как основная цель заключается в повышении adherence
(приверженности к лечению), особенно для пациентов с хроническими
заболеваниями.

Роль технологий
Цифровизация здравоохранения приводит к интеграции программ лояльности
с медицинскими информационными системами (МИС). Такие решения, как
Medods и Renovatio, обеспечивают сбор и анализ данных о пациентах, помогая
фармацевтическим компаниям адаптировать свои предложения и улучшать
взаимодействие с клиентами.
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Ключевые вызовы в фармацевтике
Регуляторные ограничения
В России обработка персональных данных строго регулируется законом
№152-ФЗ, что требует внедрения технологий для анонимизации и защиты
информации. Программное обеспечение должно иметь встроенные
механизмы для соблюдения этих норм.

Пациентское вовлечение
Лояльность пациентов в фармацевтике строится на доверии. Вознаграждения
должны включать образовательные материалы, рекомендации по лечению и
поддержку, а не только скидки.

Персонализированная медицина
Использование big data позволяет адаптировать кампании под
индивидуальные потребности пациента. Например, рекомендации
препаратов могут основываться на данных о генетике, возрасте и истории
заболеваний.

ТОП-5 ПО для программ лояльности
1. Medods
Medods — это медицинская информационная система, интегрирующая модули
лояльности с ЕГИСЗ. Программное обеспечение позволяет начислять баллы
за визиты к врачу, отправлять напоминания о приеме лекарств и проводить
персонализированные рассылки.

• Плюсы: Соответствие российским регуляциям, аналитика на основе
электронных медицинских карт.

• Минусы: Ограниченная функциональность для крупных фармацевтических
компаний.

• Стоимость: От 1090 рублей в месяц.

2. Renovatio
Renovatio — облачная МИС, популярная среди многопрофильных клиник.
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Система использует искусственный интеллект для предиктивной аналитики и
управления программами лояльности.

• Плюсы: Удобное мобильное приложение для пациентов, простая
интеграция с ЕГИСЗ.

• Минусы: Требует обучения персонала.
• Стоимость: От 890 рублей в месяц.

3. UDS
UDS — универсальная платформа для программ лояльности, адаптированная
для фармацевтики. Она использует геоданные и AI для персонализации
предложений.

• Плюсы: Высокая персонализация, интеграция с CRM.
• Минусы: Высокая стоимость внедрения для малого бизнеса.
• Стоимость: От 5000 рублей в месяц.

4. Smile.io
Smile.io — международное ПО с адаптацией для российского рынка. Подходит
для аптечных сетей и онлайн-торговли лекарствами.

• Плюсы: Простая кастомизация, поддержка e-commerce.
• Минусы: Ограниченная локализация для российских законов.

5. Pobuca Loyalty
Pobuca Loyalty — доступное решение для малого бизнеса, ориентированное на
вовлечение пациентов через простые механики вознаграждений.

• Плюсы: Простота использования, низкая стоимость.
• Минусы: Ограниченная аналитика.

Успешные кейсы
Кейс 1: "Р-Фарм" и Medods
"Р-Фарм" внедрила Medods для управления программой лояльности
пациентов с онкологией. В результате retention вырос на 28%, а продажи
увеличились на 15%. Программа включала персонализированные
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напоминания и образовательные материалы.

Кейс 2: Аптечная сеть "36.6" и UDS
Сеть "36.6" использовала UDS для создания программы лояльности с
использованием геолокации. Вовлеченность пациентов выросла на 35%,
благодаря персонализированным рекомендациям и удобному мобильному
приложению.

Кейс 3: Клиника "Renovatio"
Клиника "Renovatio" внедрила собственное ПО для управления программами
лояльности пациентов с хроническими заболеваниями. Это позволило
увеличить лояльность на 25% и снизить отток пациентов.

Лучшие практики внедрения
Рекомендации

• Интеграция с CRM: Используйте решения, такие как Megaplan, для
объединения программ лояльности с управлением поставками.

• Персонализация: Применяйте AI для анализа данных и адаптации
кампаний.

• Data privacy: Регулярно проводите аудиты данных.
• Мультиканальность: Включайте мобильные приложения, email и SMS-

уведомления для взаимодействия с пациентами.

Прогнозы на будущее
Тенденции до 2030 года
По прогнозам, рынок MarTech в фармацевтике России вырастет до 150
миллиардов рублей. Основные тренды включают:

• AI и ML: Предиктивная аналитика для повышения вовлеченности.
• Метавселенные: Виртуальные консультации с элементами геймификации.
• Устойчивое развитие: Эко-награждения за использование экологической

упаковки.
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Заключение
Программы лояльности — это не просто маркетинговый инструмент, а
стратегический подход к улучшению взаимодействия с пациентами и
повышения их приверженности к лечению. Используя современные
технологии, такие как AI и big data, фармацевтические компании могут
достичь значительных успехов в удержании клиентов и увеличении доходов.

Для успешного внедрения программ важно соблюдать регуляторные нормы,
использовать персонализированные подходы и постоянно анализировать
результаты.

Источники
1. TMT Consulting
2. Medods
3. Renovatio
4. UDS
5. Smile.io

Таблица сравнения ПО
ПО Стоимос

ть
Персона
лизация

Complian
ce

Retention CRM-инт
еграция

Medods 1090 руб Базовая Высокая 28% Да

Renovatio 890 руб Средняя Высокая 25% Да

UDS 5000 руб Высокая Высокая 35% Да
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